
◆企画担当者、デザイナー、営業、制作者必修！ 現場の⽣の声から⽣まれたスキルアップ講座です 

 

 
 
 
■日 時 
  2015年5月19日(火) 11:00～18:00 
  2015年5月20日(水) 10:00～17:00 
    ※昼休（初日13～14時、2日目12～13時） 

■会 場 
大阪印刷会館 セミナールーム 

＊大阪府大阪市都島区中野町4-4-2 

＊大阪環状線「桜ノ宮駅」より 徒歩5分 

■定 員 
１５名（最少催行人数 5名） 

■受講料（税込） 
ＪＡＧＡＴ会員・大印工組合員 43,200円 
一般             54,000円 

※参加費は開講日前日までに下記口座にお振り込み下さい。 

  みずほ銀行 中野支店 （普）No.202430  

シャ)ニホンインサツギジュツキョウカイ 

■御申込み   
以下の参加申込書にご記入の FAX にてお送り下さい。 
お申し込みが確認され次第参加証を送付致します。 
公益社団法人日本印刷技術協会 管理部 
〒166-8539 東京都杉並区和田 1-29-11 
TEL.03-5385-7185 FAX.03-3384-3216 
※お申し込み後のお取り消しは出来ません。 

■お問合せ 
内容に関するお問合せは 
公益社団法人日本印刷技術協会 
教育コンサルティング部 セミナー担当  
TEL.03-3384-3411 

 

 
 
 
 

 

 
 

 

 

 

●企画、デザイン、営業、制作者のためのクリエイティビティ養成トレーニング 開催要項

このご案内は今までに JAGAT の事業にご参加（登録）頂いた
方に送付しております。今後、案内を希望されない方は下記□
（BOX）にチェックの上、下記申込書欄に氏名・FAX 番号を
ご記入いただき、返信お願いします。 
本案内に関するお問合せは、電話０３－３３８４－３４１１
教育コンサルティング部 セミナー担当まで。 

□JAGAT からの案内を希望しない 

『クリエイティビティ養成トレーニング（大阪開催）』 参加申込書 

ご記入いただいた個人情報に関する内容は厳正に取り扱います。 

2015.5.19-20  №582300312 

 

貴社名：                                              

住所：〒                                              

TEL：    FAX：   e-mail：                

ご連絡担当者：氏名／部署／役職： 

                                                  
 

１.参加者名：      部署/役職/ mail：               

２.参加者名：      部署/役職/ mai：               

３.参加者名：      部署/役職/ mai：               

 

参加費： ＪＡＧＡＴ会員・大印工組合員 43,200円×    名=            円 

一        般         54,000円×    名=            円 

FAX.０３（３３８４）３２１６ 

■講師紹介 

苅田和房 (有限会社湾岸道路 代表取締役) 
大手通販会社で商品分析・媒体研究・新規顧客開発等を手

掛けた後、91年独立。以降市場調査や印刷媒体の企画、

データベースマーケティングの指導実績、講演実績多数。

JAGATでは機関誌連載、セミナー「制作現場のディレク

ションとマネジメント」「売れるカタログ／DM企画制作

3日間研修」「リーダー＆マネージャー養成合宿」等の講

師を務め、明解な講義と演習を通じた個別指導による即ス

キルアップに繋がる少数精鋭型の実践的な講座で、毎回受

講者の高い満足度と信頼を集め、リピーター企業も多い。

■受講者の声 
●聞くだけのセミナーではなく、グループで意見交換

できるという進行が良かった。自分が何を考え、何が

足りないかを知ることが出来た。 

(印刷会社 デザイン室) 
 
●限りなく実践に近く、また実務に応用、展開できる

内容です。普段このようなことを学びたいと思っても

なかなか機会がなく、貴重な時間でした。 

(印刷会社 企画) 
 
●Webにせよカタログにせよ、今回学んだ手法でクラ

イアントの希望に少しでも近づく、有効なものを作っ

ていきたいと実感しました。クリエイティビティがト

レーニング次第で向上できる後天的なものだという

のは大変勇気づけられました。実践の中で頑張ってい

きたいと思います。(印刷会社 営業企画室) 
 
●私は営業という立場で、常にお客さんと接するのが

仕事の中心であるが、情報収集能力や自己分析能力が

如何に重要であるかを実感しました。(印刷会社 営業)
 
●グループ討議や演習が中心という進行が良かった。

「クリエイティビティ」を後天と位置づけた今回のセ

ミナーには、仕事の現場で息詰まっていた自分には、

大変意義のあるものでした。(印刷会社 企画) 


